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SUNUS VE RAPORUN AMACI

Bu rapor, Ordu Ticaret ve Sanayi Odas1 tarafindan; iiyelerimizin ihracat pazarlarini
cesitlendirmelerine katki saglamak, Orta Asya bolgesinde 6ne ¢ikan pazarlardan biri olan
Ozbekistan’a iliskin ticari firsatlar1 ve olasi riskleri kapsamli sekilde analiz etmek ve
firmalarimizin  pazara giris kararlarin1  saglikli  verilerle desteklemek amaciyla
hazirlanmistir.

Calismada Ozbekistan’in genel iilke profili, makroekonomik goriiniimii, dis ticaret yapisi,
Tirkiye ile ticari iliskileri, pazarin isleyisi, sektorel firsatlar ve OTSO iiyeleri agisindan
stratejik degerlendirmeler yer almaktadir. Rapor, iiyelerimizin hem kisa vadeli ihracat
firsatlarini hem de orta—uzun vadeli yatirim ve igbirligi olanaklarin1 degerlendirebilecegi
bir rehber niteligi tasimaktadir.

1. GENEL ULKE BiLGILERIi

Resmi Adi: Ozbekistan Cumhuriyeti
Bagskent: Taskent

Niifus: Yaklagik 37,5 milyon

Para Birimi: Ozbekistan Somu (UZS)
Yonetim Bicimi: Cumhuriyet

Ozbekistan, Orta Asya’nin merkezinde yer almakta olup Cin, Rusya, Kazakistan,
Kirgizistan, Tacikistan ve Tiirkmenistan ile komsudur. Bu konumu sayesinde bdlgesel
ticaret ve lojistik agisindan stratejik bir gegis noktasidir.

Geng ve artan niifus yapisi, i¢ pazarin siirekli biiyiimesine katki saglamakta; sehirlesme
oranindaki artis ise tiketim  mallari, gida ve sanayi iriinlerine olan talebi
gliclendirmektedir.

2. MAKROEKONOMIK GORUNUM

Ozbekistan ekonomisi son yillarda istikrarli bir biiyiime performansi sergilemektedir.



e GSYH (2025): Yaklasik 120 milyar ABD Dolari

e Biiyiime Orani (2025): %6,0 — %6,5

o Kisi Basina Gelir: Yaklasik 3.200 — 3.400 ABD Dolan
o Enflasyon: %8 — %9

o lgsizlik: %8 — %9

Ekonominin temel bilesenlerini sanayi, tarim, insaat ve hizmetler sektorleri
olusturmaktadir. Devlet tarafindan uygulanan yapisal reformlar; doviz rejiminin
serbestlestirilmesi, yatirim ortaminin iyilestirilmesi ve 6zel sektoriin ekonomideki payinin
artirilmasini hedeflemektedir.

S6z konusu gostergeler, Ozbekistan’m yiiksek bilyiime potansiyeline sahip ancak fiyat
istikrar1 ve isglicii piyasast agismdan gelisim siirecinde olan bir ekonomi oldugunu
gostermektedir. Bu yapi, Ozellikle sanayi ve tiiketim mallar iireten OTSO {iyeleri icin
artan i¢ talep ve siirdiiriilebilir ihracat firsatlar1 sunmaktadir.

3. DIS TICARET YAPISI

3.1 Genel Durum

Ozbekistan; Bagimsiz Devletler Toplulugu (BDT) iilkeleri basta olmak iizere Rusya, Cin,
Kazakistan, Tiirkiye ve Orta Asya tilkeleri ile yogun ticari iligkilere sahiptir. Tirkiye ile
yiiriirliikte olan Tercihli Ticaret Anlasmasi kapsaminda belirli {iriin gruplarinda giimriik
vergisi avantajlar1 uygulanmaktadir.

Ulke, sanayilesme ve modernizasyon siirecinde olmasi nedeniyle ithalata dayali bir dis
ticaret yapisina sahiptir. Ozellikle makine, ekipman, ara mali ve tiiketim mallarina ydnelik
talep yiiksektir. Bu durum, ihracatci iilkeler agisindan Ozbekistan’1 biiyiiyen ve
siirdiiriilebilir bir hedef pazar haline getirmektedir.

3.2 Dis Ticaret Gostergeleri

o 2024 1hracat1: Yaklasik 25 milyar USD
e 2024 Ithalati: Yaklasik 35 milyar USD
o Dis Ticaret Acigi: Yaklasik 10 milyar USD

Ozbekistan, net ithalat¢r konumundadir. Dis ticaretinde baslica ortaklari Rusya, Cin,
Kazakistan ve Tiirkiye olup, ithalatin 6nemli bir boliimii sanayi ve yatirim mallarindan
olusmaktadir.



3.3 Bashica Uriin Gruplar

ihracat:

Altin ve degerli metaller
Enerji Uirtinleri

Pamuk ve pamuk ipligi
Tarimsal hammaddeler
Giibre ve kimyasal tiriinler

ithalat:

Makine ve mekanik cihazlar
Elektrikli makineler ve ekipmanlar
Otomotiv ana ve yan sanayi Uriinleri
Plastik ve kaucuk tiriinler

Gida tirtinleri ve tiiketim mallar

Ozbekistan’in net ithalat¢r konumda bulunmasi, sanayilesme siirecinin devam etmesi ve
yatirim mallarina olan ihtiyacin yiiksekligi, Ordu’da tiretim yapan firmalar i¢in istikrarl
ve uzun vadeli ihracat firsatlar1 sunmaktadir.

Ozellikle makine, ekipman, ambalaj, plastik, gida ve yar1 mamul iiretimi yapan OTSO
iiyelerimizin Ozbekistan pazarim yakindan takip etmeleri; GTIP bazli iiriin analizi ve yerel
is ortaklar1 aracilifiyla pazara giris stratejileri gelistirmeleri 6nerilmektedir.

4. TURKIYE - OZBEKISTAN TiCARI ILISKIiLERI
4.1 Genel Cerceve

Tiirkiye ile Ozbekistan arasindaki ticari iliskiler, son yillarda siyasi ve ekonomik is
birliginin giiglenmesine paralel olarak hizli bir gelisim gostermektedir. iki iilke arasinda
yurtrlikte bulunan Tercihli Ticaret Anlagsmasi kapsaminda, belirli sanayi ve tarim
iriinlerinde glimriik vergisi indirimleri uygulanmaktadir.

Tiirkiye, Ozbekistan agisindan hem giivenilir bir tedarik¢i hem de teknoloji ve kalite

acisindan tercih edilen bir is ortagi konumundadir. Kiiltiirel yakinlik, karsilikli yatirimlar
ve artan Ust diizey temaslar, ticari iligkilerin derinlesmesine katki saglamaktadir.

4.2 Ticaret Hacmi

« 2024 Tiirkiye-Ozbekistan Toplam Ticaret Hacmi: Yaklasik 3,0 milyar USD



o Tiirkiye’nin Ozbekistan’a ihracati, son yillarda istikrarh bir artis egilimi
gostermektedir.

Tiirkiye, Ozbekistan’in baslica ticaret ortaklar1 arasinda yer almakta olup, dzellikle sanayi
ve tiiketim mallarinda 6nemli bir paya sahiptir.

4.3 Bashca Uriinler

Tiirkiye’nin Ozbekistan’a Ihracat::

Makine ve ekipmanlar

Elektrikli makineler ve aksamlari
Plastik ve plastik mamulleri
Gida tirtinleri ve islenmis gida
Mobilya ve insaat malzemeleri

Tiirkiye’nin Ozbekistan’dan Ithalati:

e Pamuk ve pamuk ipligi

e Tekstil hammaddeleri

e Kimyasal iirtinler

e @Giibre ve mineral iiriinler

Uyelerimiz Acisindan Degerlendirme

Tiirkiye-Ozbekistan ticaret hacmindeki artis egilimi, Ordu’da faaliyet gdsteren firmalar
icin giiclii ve siirdiiriilebilir ihracat potansiyeline isaret etmektedir. Ozellikle makine, gida,
ambalaj, plastik, ingsaat malzemeleri ve tiiketim mallar1 sektorlerinde iiretim yapan OTSO
iiyelerimizin, Ozbekistan pazarina ydnelik faaliyetlerini artirmalar1 dnerilmektedir.

Tercihli Ticaret Anlasmasi kapsaminda saglanan giimriik avantajlarmin GTIP bazinda
detayli analiz edilmesi, pazara giriste maliyet avantaji saglayacaktir.

5. DOGRUDAN YABANCI YATIRIMLAR VE TESVIKLER

Ozbekistan, son yillarda uygulamaya koydugu ekonomik reformlar ve yatirim ortamini
tyilestirmeye yonelik diizenlemeler sayesinde dogrudan yabanci yatirimlar acisindan Orta
Asya’nin 6ne ¢ikan iilkeleri arasinda yer almaktadir. Devlet, yabanci sermayeyi tesvik eden
politikalar dogrultusunda {iretim, istthdam ve ihracat odakli yatirimlara Oncelik
vermektedir.

2023-2024 déneminde Ozbekistan’a gelen dogrudan yabanci yatirim tutar1 10 milyar
ABD Dolan seviyesine yaklasmustir. Yatirimlar agirlikli olarak sanayi, enerji, altyapi,
tarim ve gida isleme sektorlerinde yogunlagsmaktadir.



5.1 Yatirnm Avantajlar1 ve Tesvikler

Ozbekistan’da yabanci yatirimcilara yonelik baslica avantaj ve tegvikler asagida
Ozetlenmektedir:

e Serbest Ekonomik Boélgeler (SEZ):
Ulke genelinde kurulan serbest ekonomik bdlgelerde faaliyet gdsteren firmalara;

o Kurumlar vergisi,

o Arazi vergisi,

o Giimriik vergisi ve KDV muafiyetleri
saglanmaktadir.

O

o Vergi Tesvikleri:

Yatirim tutar1 ve faaliyet siiresine bagli olarak 5 ila 10 y1l arasinda vergi avantajlari
sunulabilmektedir.

e Altyapi ve Arsa Destekleri:

Sanayi bolgelerinde yatirim yapan firmalara, altyapisi hazir arsa tahsisi ve lojistik
kolayliklar saglanmaktadir.

o listihdam ve Uretim Destekleri:

Yerel istthdam saglayan ve ihracata yonelik iiretim yapan yatirnmlar, devlet
destekleri kapsaminda oncelikli olarak degerlendirilmektedir.

Ozbekistan’da uygulanan yatirim tesvikleri, 6zellikle {iretim ve ihracat odakli faaliyet
gosteren OTSO iiyeleri agisindan 6nemli firsatlar sunmaktadir. Makine, gida isleme,
ambalaj, tarim ekipmanlari, insaat malzemeleri ve lojistik sektorlerinde yatirim yapmay1
degerlendiren firmalarimiz igin serbest ekonomik bolgeler Onemli avantajlar
saglamaktadir.

Ancak yatirim siireclerinde yerel mevzuat, biirokratik islemler ve uygulamadaki farkliliklar

dikkate alinmali; yerel danigmanlik ve gilivenilir is ortaklar1 ile hareket edilmesi
onerilmektedir.

6. RISKLER VE FIRSATLAR

Firsatlar;

e Geng ve Artan Niifus: Ozbekistan’m gen¢ ve hizla artan niifusu, i¢c pazarin
biliylimesini desteklemekte; tiiketim mallar1, gida ve sanayi iiriinlerine olan talebi
artirmaktadir.



o [lthalata Dayalh Ekonomik Yapi: Sanayilesme siirecinin devam etmesi ve yerli
dretimin bir¢ok alanda yetersiz kalmasi, ithal {irlinlere olan bagimlilig
artirmaktadir. Bu durum, ihracat¢1 firmalar agisindan siirdiiriilebilir pazar imkan
sunmaktadir.

« Tiirkiye ile Giicli Siyasi ve Ekonomik Iliskiler: Tiirkiye ile Ozbekistan
arasindaki yakin siyasi iligkiler ve artan iist diizey temaslar, ticari faaliyetler
acisindan giiven ortami olusturmaktadir. Tiirk firmalarina yonelik olumlu algi
pazara giriste avantaj saglamaktadir.

e Yatirnm ve Reform Siireci: Yabanci yatirnmi tesvik eden reformlar, doviz
rejiminde saglanan serbestlesme ve is yapma ortamindaki iyilestirmeler, pazari
daha ongoriilebilir hale getirmektedir.

Riskler

o Biirokratik Siirecler: Her ne kadar reform siireci devam etse de, uygulamada bazi
izin ve ruhsat siirecleri zaman alabilmektedir.

o Odeme ve Finansman Riskleri: Uzun 6deme vadeleri ve finansmana erisimde
yasanabilecek zorluklar, ihracatgi firmalar agisindan dikkat edilmesi gereken
unsurlar arasindadir.

« Yerel Mevzuata Uyum: Uriin standartlari, sertifikasyon ve etiketleme konularinda
yerel mevzuata uyum gerekliligi bulunmaktadir. Bu siireglerin 6nceden
planlanmasi 6nem arz etmektedir.

« Giivenilir Yerel Ortak Ihtiyaci: Pazara giris ve dagitim kanallarinin etkin
kullanim1 acgisindan, giivenilir yerel is ortaklariyla calisilmasi biiyiik 6nem
tasimaktadir.

Ozbekistan pazari, barindirdig firsatlar ve devam eden reform siireci sayesinde yiiksek
potansiyel sunan bir hedef pazar konumundadir. Ancak risklerin etkin sekilde
yonetilebilmesi i¢in, OTSO {iyelerimizin pazara giris dncesinde detayli pazar arastirmasi
yapmalari, GTIP bazli analizlerle maliyetleri netlestirmeleri ve yerel is ortaklariyla giiclii
is birlikleri kurmalar1 6nerilmektedir.

7. PAZARIN YAPISI, DAGITIM KANALLARI VE TUKETICi
DAVRANISLARI

Ozbekistan pazari, son yillarda artan gelir seviyesi, kentlesme ve modern perakende
yatirimlar ile birlikte doniisiim siireci igerisindedir. Geleneksel ticaret yapis1 6nemini
korumakla birlikte, biiyiik sehirlerde modern dagitim kanallar1 hizla yayginlagmaktadir.
Basta Taskent olmak ilizere Semerkant, Buhara ve Fergana Vadisi, ticari faaliyetlerin
yogunlastig1 baslica merkezlerdir.



Pazarin Yapisi ve Dagitim Kanallar

Ozbekistan’da pazara giriste en yaygin ydntem, yerel distribiitdrler ve toptancilar
aracihiryla satis yapilmasidir. Ozellikle yabanci firmalar agisindan dogrudan satis yerine
yerel is ortaklari ile ¢alismak, mevzuat, lojistik ve tahsilat siireglerinin yonetilmesini
kolaylastirmaktadir.

Baslica dagitim kanallart sunlardir:

e Yerel distribiitor ve ithalat¢1 firmalar

o Toptanci aglari

e Siipermarket ve hipermarket zincirleri

o Geleneksel pazarlar ve kiiglik perakende noktalar1

Modern perakende zincirlerinin sayis1 artmakla birlikte, iilke genelinde geleneksel
perakende yapist hilen yaygindir. Bu durum, iirlinlerin fiyat, ambalaj ve dagitim
stratejilerinin pazara 6zgii olarak belirlenmesini gerekli kilmaktadir.

Tiiketici Davramslari

Ozbekistan’da tiiketiciler genel olarak fiyat duyarli bir yap: sergilemektedir. Bununla
birlikte, 6zellikle biiyiik sehirlerde yasayan tliketicilerde kalite, marka ve {iriin ¢esitliligine
yonelik beklentiler giderek artmaktadir.

Tiiketici davraniglarinda 6ne ¢ikan unsurlar:

e Uygun fiyat—kalite dengesi

e Tanidik ve giivenilir markalara yonelim

e (Gida ve tiikketim iiriinlerinde ambalaj ve {irlin glivenligi
o Satis sonrasi hizmet ve stireklilik

Tirk trtnleri, kalite algisi ve kiiltirel yakinlik sayesinde pazarda olumlu bir imaja sahiptir.
Ozellikle gida, tekstil, ev esyalar1 ve yapt malzemeleri gibi alanlarda Tiirk menseli {iriinlere
yonelik talep artis gostermektedir.

Ozbekistan pazarinda basar1 saglanabilmesi i¢in, OTSO iiyelerimizin yerel dagitim
kanallarin1 dogru analiz etmeleri, glivenilir distribiitdrlerle calismalari ve liriinlerini pazarin
fiyat ve tiiketici beklentilerine uygun sekilde konumlandirmalar1 6nem arz etmektedir.

Uzun vadeli is iliskileri, diizenli tedarik ve satis sonrasi destek, Ozbekistan pazarida kalici
olmanin temel unsurlar1 arasinda yer almaktadir.



8. DIS TICARET POLITIKASI VE UYGULAMALARI

Ozbekistan’da dis ticaret politikasi, son yillarda uygulamaya konulan ekonomik reformlar
cercevesinde daha liberal ve seffaf bir yapiya kavusturulmaya calisilmaktadir. Ulke, dis
ticaretin artirillmasi, yabanci sermayenin tesvik edilmesi ve yerli sanayinin
modernizasyonu hedefleri dogrultusunda ithalat ve ihracat uygulamalarinda diizenlemelere
gitmektedir.

Ithalat ve ihracat islemleri genel olarak sdzlesme esasina dayanmakta olup, giimriik
islemleri biliylik olglide elektronik ortamda yiiriitiilmektedir. Uygulamada, bazi {iriin
gruplarinda izin, lisans veya ek denetim siirecleri s6z konusu olabilmektedir.

Ithalat Rejimi
Ozbekistan’da ithalat islemlerinde temel olarak asagidaki uygulamalar gegerlidir:

o [lthalatta uygulanan ortalama giimriik vergisi oram1 %7-8 seviyesindedir.

o lIthalat KDV oram %12 dir.

e Baz iiriin gruplarinda (gida, tarim tirtinleri, kimyasallar, ilag ve teknik tiriinler)
lisans, uygunluk belgesi veya ek denetim uygulamalar1 bulunmaktadir.

o lthalat islemleri sirasinda iiriiniin mensei, teknik diizenlemelere uygunlugu ve
belgelerin eksiksizligi 6nem arz etmektedir.

Tercihli Ticaret Anlasmalart kapsamuinda belirli triin gruplarinda gimrik vergisi
indirimleri veya muafiyetleri uygulanabilmektedir. Bu nedenle ihracat oncesinde GTIP
bazinda giincel vergi oranlarinin kontrol edilmesi gerekmektedir.

Thracat Rejimi

Ozbekistan’da ihracat islemleri genel olarak serbest olmakla birlikte, stratejik oneme
sahip baz tiriinlerde devlet diizenlemeleri uygulanabilmektedir. Ozellikle dogal
kaynaklar ve bazi tarimsal {iriinlerde kota veya 6zel izin uygulamalar1 s6z konusu
olabilmektedir.

Ihracat: tesvik etmek amaciyla:

o Doviz kazandiricr faaliyetler desteklenmekte,
o Ihracatci firmalara cesitli mali ve idari kolayliklar saglanmaktadir.



Giimriik Uygulamalar1 ve Teknik Diizenlemeler
Guimriik islemlerinde:

o Fatura, tasima belgesi, mense belgesi gibi temel evraklar talep edilmektedir.

o Uriinlerin teknik standartlara ve etiketleme kurallarina uygunlugu
denetlenmektedir.

e Baz iiriinlerde sinirda fiziki muayene ve laboratuvar testleri yapilabilmektedir.

Uygulamada yasanabilecek gecikmelerin dnlenmesi agisindan, ithalat¢i firma ile belge ve
prosediirlerin dnceden teyit edilmesi nem tagimaktadir.

Ozbekistan’da dis ticaret mevzuatinda saglanan iyilestirmelere ragmen, uygulamada iiriin
bazli farkliliklar ve idari siirecler devam etmektedir. Bu nedenle OTSO iiyelerimizin,
pazara giris oncesinde GTIP bazli vergi ve mevzuat analizlerini yapmalari, gerekli belge
ve izin siireclerini dnceden planlamalar1 6nerilmektedir.

Yerel mevzuata hakim danigmanlik hizmetleri ve giivenilir is ortaklari ile ¢alisiimasi, dis
ticaret islemlerinde karsilagilabilecek risklerin azaltilmasina katki saglayacaktir.

9. SERBEST TiCARET ANLASMALARI VE PAZAR ERiSiMi

Ozbekistan, dis ticaretini gelistirmek ve bdlgesel entegrasyonu giiglendirmek amaciyla son
yillarda ikili ve ¢ok tarafli ticaret anlagmalarina agirlik vermektedir. Ulke, Orta Asya ve
Avrasya cografyasinda yer almasi sayesinde genis bir pazara erisim imkanina sahiptir.

Ozbekistan; Bagimsiz Devletler Toplulugu (BDT) iilkeleri ile yogun ticari iliskilere sahip
olup, basta Rusya ve Kazakistan olmak iizere bolge {ilkeleri ile ticaretini glimriik
avantajlar1 cercevesinde siirdiirmektedir. Bu yapi, Ozbekistan’1 bdlgesel bir ticaret ve
dagitim merkezi konumuna tagimaktadir.

Tiirkiye — Ozbekistan Tercihli Ticaret Anlasmasi

Tiirkiye ile Ozbekistan arasinda yiiriirliikte bulunan Tercihli Ticaret Anlasmasu, iki iilke
arasindaki ticaretin gelistirilmesini hedeflemektedir. Anlagsma kapsaminda, belirlenen
sanayi ve tarim iiriinlerinde giimriik vergisi indirimleri uygulanmaktadir.

Bu anlagma sayesinde Tiirk firmalari, Ozbekistan pazarina giriste maliyet avantaji elde
etmekte; Ozellikle sanayi {irlinleri, gida ve tiiketim mallarinda rekabet giiclinii
artirabilmektedir. Ancak, anlasma kapsamindaki iiriin listeleri ve indirim oranlar1 GTIP
bazinda farklilik gosterdiginden, ihracat 6ncesinde detayli {iriin analizi yapilmasi 6nem arz
etmektedir.



Bolgesel Anlagsmalar ve Pazar Erisimi

Ozbekistan’in BDT iilkeleri ile olan ticari iliskileri sayesinde, iilke iizerinden Rusya,
Kazakistan, Kirgizistan ve diger Orta Asya pazarlarina erisim miimkiin olabilmektedir. Bu
durum, Ozbekistan’1 yalnizca bir hedef pazar degil, ayn1 zamanda bélgesel pazarlara agilan
bir ge¢is noktasi haline getirmektedir.

Ayrica, Ozbekistan’in Diinya Ticaret Orgiitii'ne (DTO) katilim siirecinde olmas, ticaret
mevzuatinin uluslararasi standartlara uyumlagtirilmasi yoniinde 6nemli bir adim olarak
degerlendirilmektedir.

Serbest ve tercihli ticaret anlagsmalar1 kapsaminda saglanan pazar erisim imkanlari, OTSO
tiyeleri igin Ozbekistan’1 stratejik bir ihracat ve bolgesel agilim iilkesi konumuna
getirmektedir. Ozellikle Tiirkiye-Ozbekistan Tercihli Ticaret Anlasmasi cercevesinde
saglanan avantajlarmn iirlin bazinda etkin sekilde kullanilmasi, pazara giris maliyetlerini
disiirecektir.

OTSO iiyelerimizin, Ozbekistan pazarina yonelik ihracat planlarini olustururken GTiP
bazli tarife avantajlarini dikkate almalar1 ve lilkeyi bolgesel pazarlara agilan bir ticaret
kapis1 olarak degerlendirmeleri 6nerilmektedir.

10. VERGI SISTEMi VE MALI YUKUMLULUKLER

Ozbekistan’da vergi sistemi, son yillarda gerceklestirilen reformlar kapsaminda
sadelestirilmis ve yatirrmci1 dostu hale getirilmeye calisilmaktadir. Vergi oranlarmin
diisiirtilmesi, uygulamalarin dijitallestirilmesi ve kayit disiligin azaltilmasi, reform
siirecinin temel hedefleri arasinda yer almaktadir.

Yabanci sermayeli firmalar, yerli firmalar ile ayn1 vergi rejimine tabidir. Vergi mevzuati
merkezi diizeyde uygulanmakta olup, baz1 sektor ve bolgelerde ilave tesvikler
saglanabilmektedir.

Temel Vergi Tiirleri ve Oranlari

e Kurumlar Vergisi: %15

e Gelir Vergisi: Artan oranli yapi, ortalama %12

o Katma Deger Vergisi (KDV): %12

« Sosyal Giivenlik ve Calisan Kesintileri: Isveren pay1 dahil cesitli oranlarda
uygulanmaktadir.

Vergi ylikiimliiliikleri, faaliyet alan1 ve sirketin hukuki yapisina goére degisiklik
gosterebilmektedir.



Giimriik Vergileri ve Dolayh Vergiler

o Ithalatta uygulanan ortalama giimriik vergisi oram %?7-8 seviyesindedir.

e Giimriik vergisine ek olarak ithalat KDV’si (%12) tahsil edilmektedir.

e Bazi iiriin gruplarinda (alkollii icecekler, tiitiin iirlinleri, enerji iirtinleri vb.) 6zel
tiikketim vergisi veya benzeri ek mali yiikiimliiliikler s6z konusu olabilmektedir.

Tercihli Ticaret Anlagsmalari kapsaminda belirli iriinlerde giimriik vergisi indirimleri
uygulanmakta olup, bu avantajlarin GTIP bazinda degerlendirilmesi gerekmektedir.

Tiirkiye — Ozbekistan Cifte Vergilendirmeyi Onleme Anlasmasi

Tiirkiye ile Ozbekistan arasinda Cifte Vergilendirmeyi Onleme Anlasmas: yiiriirliiktedir.
Bu anlasma sayesinde;

e Ayni kazang lizerinden iki iilkede birden vergi alinmasinin dniine gecilmekte,

o Temettii, faiz ve lisans gelirleri gibi kalemlerde vergi oranlari
sinirlandirilmaktadir,

e Yatirim ve ticaret faaliyetlerinde mali belirsizlikler azaltilmaktadir.

Bu durum, Ozbekistan’da yatirrm yapmayr veya uzun vadeli ticari faaliyet yiiriitmeyi
planlayan OTSO tiyeleri agisindan 6nemli bir avantaj saglamaktadir.

Ozbekistan’da uygulanan vergi sistemi, bolge iilkeleri ile karsilastirildiginda rekabetci
oranlara sahiptir. Ancak uygulamada karsilasilabilecek farkliliklar, sektor bazli istisnalar
ve mevzuat degisiklikleri nedeniyle, OTSO iiyelerimizin pazara giris 6ncesinde yerel mali
danigmanlik hizmetlerinden yararlanmalar1 6nerilmektedir.

Vergi ylkiimliliklerinin dogru planlanmast ve tesvik mekanizmalarimin etkin
kullamlmasi, Ozbekistan pazarinda faaliyet gdsteren firmalar i¢in maliyet avantaji ve
stirdiiriilebilirlik saglayacaktir.

11. URUN STANDARTLARI, TEKNIiK DUZENLEMELER VE
BELGELENDIRME

Ozbekistan’da iiriin giivenligi, kalite standartlar1 ve teknik diizenlemeler, son yillarda
yiiriitiilen reform caligmalar1 kapsaminda uluslararast normlara uyumlu hale getirilmeye
calisiimaktadir. Ozellikle ithal iiriinlerin kalite ve giivenligini saglamak amaciyla teknik
mevzuat ve uygunluk degerlendirme siirecleri onem tasimaktadir.

Ulkeye ithal edilen iiriinlerin, Ozbekistan mevzuatina uygun olarak teknik diizenlemelere,
standartlara ve etiketleme kurallarina uygun olmasi gerekmektedir. Bu kapsamda, iirlin
bazli olarak uygunluk belgeleri, sertifikalar ve izinler talep edilebilmektedir.



Standartlar ve Uygunluk Degerlendirmesi

Ozbekistan’da uygulanan standartlar biiyiik élgiide uluslararasi ve bolgesel standartlara
dayanmaktadir. Bazi {iriin gruplarinda, iirlinlin pazara sunulabilmesi i¢in uygunluk
degerlendirmesi ve sertifikasyon zorunludur.

Ozellikle asagidaki iiriin gruplarinda teknik diizenlemeler ve denetimler 6n plana
cikmaktadir:

Gida ve tarim triinleri

Kimyasal tiriinler, kozmetik ve temizlik maddeleri
Elektrikli ve elektronik tiriinler

Makine ve mekanik ekipmanlar

T1bbi cihazlar ve ilaglar

Insaat malzemeleri

Uygunluk degerlendirme stireci, iiriiniin teknik 6zelliklerine bagl olarak belge kontrolii,
laboratuvar testleri ve/veya fiziki muayene agamalarini icerebilmektedir.

Etiketleme ve Ambalajlama

Ozbekistan’da pazara sunulan iiriinlerin etiketlerinin Rusca ve/veya Ozbekge hazirlanmasi
gerekmektedir. Etiketlerde; iirlinlin adi, mensei, icerigi, kullanim talimatlar1 ve ithalatg1
bilgileri gibi unsurlarin agik ve anlagilir sekilde yer almasi zorunludur.

Ozellikle gida ve tiiketim iiriinlerinde etiketleme kurallarina uyulmamasi durumunda,
irlinlerin glimriikte bekletilmesi veya pazara girisinin engellenmesi s6z konusu
olabilmektedir.

Giimriikte Denetimler ve Belgeler
Ithalat sirasinda, iiriin tiiriine bagl olarak asagidaki belgeler talep edilebilmektedir:

e Ticari fatura

e Tasima belgesi

e Mense belgesi

o Uygunluk sertifikas1 veya kalite belgesi

o Saglik, bitki saglig1 veya veteriner sertifikalar1 (gerekli tiriinlerde)

Bazi lirlinlerde glimrilk asamasinda fiziki muayene ve numune alma islemleri
uygulanabilmektedir.

Ozbekistan pazarma ihracat yapmayr planlayan OTSO iiyelerimizin, iiriinlerine iliskin
teknik diizenlemeleri, sertifikasyon ve etiketleme gerekliliklerini 6nceden detayli sekilde
incelemeleri biliyilk 6nem tasimaktadir. Uygunluk belgelerinin ihracat 6ncesinde



tamamlanmasi, glimriik siireclerinde yasanabilecek gecikme ve ilave maliyetlerin oniine
gececektir.

Bu kapsamda, OTSO f{iyelerimizin yerel mevzuata hakim danismanlik hizmetlerinden
yararlanmalar1 ve ithalat¢1 firmalarla belge siireclerini Onceden netlestirmeleri
onerilmektedir.

12. PAZARIN YAPISI VE DAGITIM KANALLARI

Ozbekistan pazari, son yillarda uygulanan ekonomik reformlar, artan gelir seviyesi ve
kentlesme siireciyle birlikte gelisme ve doniisiim asamasinda olan bir yap1 sergilemektedir.
Geleneksel ticaret kanallar1 6nemini korumakla birlikte, 6zellikle biiyiik sehirlerde modern
perakende ve organize dagitim aglar1 hizla yayginlagmaktadir.

Baskent Taskent basta olmak lizere Semerkant, Buhara, Fergana Vadisi ve Tagkent ¢cevresi,
ticari faaliyetlerin ve tiiketimin yogunlastig1 baslica merkezlerdir. Bu sehirler, yabanci
firmalar i¢in pazara giriste dncelikli hedef bolgeler olarak one ¢ikmaktadir.

Dagitim Kanallari

Ozbekistan’da pazara giriste en yaygm ydntem, yerel distribiitérler ve ithalat¢1 firmalar
araciligiyla satis yapilmasidir. Yabanci firmalarin biiyiik ¢cogunlugu, mevzuat, glimriik
islemleri, lojistik ve tahsilat siireglerini daha etkin yonetebilmek amaciyla yerel is ortaklar
ile caligmayi tercih etmektedir.

Baslica dagitim kanallar1 su sekilde 6zetlenebilir:

e Yerel ithalatc1 ve distribiitor firmalar

o Toptanci ve bayilik aglar

e Siipermarket ve hipermarket zincirleri

o Kiigiik 6l¢ekli perakende magazalar1 ve geleneksel pazarlar

Modern perakende zincirlerinin sayisi1 artmakla birlikte, iilke genelinde geleneksel
perakende yapist halen yaygindir. Bu durum, iiriinlerin ambalaj, fiyatlandirma ve dagitim
stratejilerinin pazara 6zgii olarak belirlenmesini gerekli kilmaktadir.

Pazara Giris Yontemleri

Ozbekistan pazarina giriste tercih edilen baslica yontemler sunlardir:

e Yerel distribiitor veya temsilci ile ¢calisma
o Bayilik ve alt dagitic1 ag1 olusturma

e Ortak girisim (joint venture)

e Uzun vadede dogrudan yatirim ve iiretim



Ozellikle ilk asamada, giivenilir yerel distribiitdrler araciligiyla pazara giris yapilmasi,
operasyonel ve finansal risklerin azaltilmasi agisindan 6nem tagimaktadir.

Ozbekistan pazarinda basaril1 bir dagitim stratejisi olusturabilmek i¢in, OTSO iiyelerimizin
hedef miisteri kitlesini, sehir bazli pazar yapisin1 ve dagitim kanallarinin isleyisini dogru
analiz etmeleri gerekmektedir.

Yerel is ortaklar ile kurulacak gii¢lii ve siirdiirtilebilir is birlikleri, pazarda kalici olmanin
ve satig hacmini artirmanin temel unsurlar1 arasinda yer almaktadir.

13. TUKETICi DAVRANISLARI VE SATIS STRATEJILERI

Ozbekistan’da tiiketici davramislari, gelir seviyesindeki artis, kentlesme ve geng niifusun
etkisiyle kademeli bir doniisiim siireci igerisindedir. Geleneksel tiiketim aliskanliklar
devam etmekle birlikte, Ozellikle biiyiik sehirlerde modern tiiketim egilimleri gii¢
kazanmaktadir.

Tiiketiciler genel olarak fiyat duyarli bir yap1 sergilemekte; ancak {irtin kalitesi, giivenilirlik
ve marka bilinirligi satin alma kararlarinda giderek daha belirleyici hale gelmektedir.
Ozellikle gida, tiiketim mallari ve ev iiriinlerinde kalite algis1 yiiksek iiriinlere yonelik talep
artmaktadir.

Tiiketici Davramslari

Ozbekistan pazarinda tiiketici tercihlerinde dne ¢ikan baslica unsurlar sunlardr:

o Fiyat-Kalite Dengesi: Tiiketiciler, uygun fiyatli ancak gilivenilir ve kaliteli
iirlinleri tercih etmektedir. Asir1 yiiksek fiyath iiriinlere karsi talep siirhidir.

e Marka ve Mense Algisi: Taninmis ve giivenilir markalar, ozellikle sehirli
tiikketiciler arasinda tercih edilmektedir. Tiirk {iriinleri, kalite ve dayaniklilik algis1
sayesinde pazarda olumlu bir imaja sahiptir.

e Ambalaj ve Sunum: Gida ve tiiketim {irlinlerinde ambalaj, tiriin glivenligi ve
etiketleme 6nemli bir rol oynamaktadir. A¢ik ve anlasilir etiketler, tiikketici glivenini
artirmaktadir.

e Ahskanhk ve Sadakat: Tiketiciler, alistiklar1 iirtin ve markalara baglilik
gosterebilmekte; bu nedenle pazarda siireklilik ve istikrarli tedarik Onem
tasimaktadir.

Satis Stratejileri

Ozbekistan pazarinda etkili bir satis stratejisi olusturabilmek i¢in asagidaki hususlarin
dikkate alinmasi onerilmektedir:



o Yerel Distribiitorlerle Is Birligi: Pazara giriste yerel distribiitér ve bayiler
araciligiyla satis yapilmasi, pazari tanima ve riskleri azaltma agisindan etkili bir
yontemdir.

e Rekabetci Fiyatlandirma: Fiyat duyarliligi dikkate alinarak, maliyet avantaji
saglayan ve siirdiiriilebilir fiyat politikalar gelistirilmelidir.

e Tamtim ve Pazarlama Faaliyetleri: Sosyal medya, dijital platformlar ve yerel
tanittim kanallari, {irtin bilinirligini artirmak agisindan 6nem tasimaktadir. Tiirk
dizileri ve Tiirkiye menseli markalara yonelik ilgi, tamitim faaliyetlerinde
degerlendirilebilecek bir unsurdur.

« Satis Sonrasi1 Hizmetler: Ozellikle teknik iiriinlerde satis sonrasi destek, garanti
ve yedek parga temini, miisteri memnuniyetini ve marka sadakatini artirmaktadir.

Ozbekistan pazarmda kalici basari saglanabilmesi igin, OTSO iiyelerimizin tiiketici
beklentilerini dogru analiz etmeleri, liriinlerini pazarin fiyat ve kalite dengesine uygun
sekilde konumlandirmalar1 ve uzun vadeli satis stratejileri gelistirmeleri biiyilk 6nem
tasimaktadir.

Tirk {irtinlerine yonelik olumlu alginin dogru pazarlama stratejileri ile desteklenmesi,
Ozbekistan pazarinda siirdiiriilebilir ihracat ve marka bilinirligi agisindan 6nemli firsatlar
sunmaktadir.

14. KAMU iHALELERI VE DEVLET ALIMLARI

Ozbekistan’da kamu ihaleleri ve devlet alimlari, merkezi ve yerel idareler tarafindan
yiirtitiillmekte olup, son yillarda uygulanan reformlar kapsaminda daha seffaf ve rekabete
acik bir yapiya kavusturulmaya calisilmaktadir. Kamu alimlarinda temel amag; altyap,
sanayi, enerji, saglik, egitim ve ulastirma gibi oncelikli alanlarda kamu ihtiyaglarmin
karsilanmasidir.

Devlet alimlari; biiyiik 6l¢ekli altyap: projeleri, sanayi yatirimlar1 ve kamu hizmetlerine
yonelik tedarikleri kapsamaktadir. Bu cercevede, yabanci firmalarin kamu ihalelerine
katilim1 miimkiin olmakla birlikte, uygulamada belirli kosullar ve prosediirler s6z konusu
olabilmektedir.

Ihale Siirecleri ve Uygulamalar

Ozbekistan’da kamu ihaleleri genel olarak:

e Acikihale,
e Siurhi ihale,
e Dogrudan temin

yontemleriyle gerceklestirilmektedir. Thale siireclerinde, ilgili kamu kurumlar tarafindan
yayimlanan sartnameler esas alinmakta ve teklifler degerlendirilirken fiyat, teknik
yeterlilik ve yerel katma deger gibi kriterler dikkate alinmaktadir.



Baz biiyiik 6l¢ekli projelerde, hiikiimetler arasi anlagmalar veya devlet garantili projeler
kapsaminda dogrudan tedarik yontemleri uygulanabilmektedir.

Yabanci Firmalarin Katilimi

Yabanci firmalari kamu ihalelerine katilim1 miimkiindiir; ancak uygulamada:

e Yerel firma veya ortakla ¢alisma gerekliligi,
o Yerli katki oran1 beklentileri,
o Belirli iiriin ve hizmetlerde yerli {iretim tercihleri

gibi hususlar 6n plana ¢ikabilmektedir. Bu nedenle, yabanci firmalarin kamu ihalelerine
katiliminda yerel ortakliklar 6nemli bir avantaj saglamaktadir.

Bilgilendirme ve hale Duyurular:

Kamu ihalelerine iliskin duyurular, ilgili kamu kurumlarinin resmi internet siteleri ve
devlet alimlar1 platformlar1 {izerinden yayimlanmaktadir. ihale dokiimanlarinin yerel dilde
hazirlanmas1 ve bagvuru silireglerinin yerel mevzuata uygun sekilde yiiriitiilmesi
gerekmektedir.

Ozbekistan’da kamu ihaleleri, 6zellikle altyap, insaat, enerji, makine ve ekipman tedariki
alanlarinda OTSO iiyeleri i¢in potansiyel firsatlar sunmaktadir. Ancak kamu alimlarina
yonelik siireclerin karmasikligi ve uygulamadaki farkliliklar dikkate alindiginda, OTSO
iiyelerimizin bu alanda yerel ortaklar araciligiyla ve detayli saha ¢alismalari yaparak
hareket etmeleri 6nerilmektedir.

Kamu ihalelerine katilim siirecinde, teknik yeterliliklerin dogru sekilde belgelenmesi ve
ihale sartnamelerinin titizlikle incelenmesi, basar1 sansini artiracaktir.

15. OTSO GENEL DEGERLENDIRME VE STRATEJIiK ONERILER

Yapilan kapsamli degerlendirmeler dogrultusunda, Ozbekistan; geng ve hizla artan niifusu,
devam eden ekonomik reform siireci, ithalata dayali dis ticaret yapis ve Tiirkiye ile gelisen
ticari iligkileri sayesinde Ordu Ticaret ve Sanayi Odasi iiyeleri acisindan stratejik dneme
sahip hedef pazarlardan biri olarak degerlendirilmektedir.

Ozellikle sanayilesme, altyap: yatirimlari ve kentlesme siirecinin devam etmesi; makine,
ekipman, ambalaj, insaat malzemeleri ve tliketim mallara olan talebi artirmaktadir.
Bununla birlikte, niifus artis1 ve degisen tiiketim aligkanliklar1 gida ve islenmis gida
iriinleri agisindan siirdiiriilebilir ve genisleyen bir pazar yapisi olusturmaktadir.



Stratejik Oneriler

Ordu Ticaret ve Sanayi Odasi olarak, Ozbekistan pazarina yonelik ¢aligmalarda asagidaki
stratejik adimlarin dnceliklendirilmesi dnerilmektedir:

o Hedef Sektorlerin Belirlenmesi: Makine ve ekipmanlar, gida ve islenmis gida
iiriinleri, ambalaj, plastik, insaat malzemeleri ve tiiketim mallar1 sektorlerinde
faaliyet gosteren iiyelerimizin Ozbekistan pazarina ydnlendirilmesi.

« GTIiP Bazh Detayl Analizler: Tercihli Ticaret Anlasmas1 kapsaminda saglanan
giimriik avantajlarinin GTIP bazinda analiz edilerek, {iyelerimize maliyet avantaji
saglayacak {iriin gruplarinin netlestirilmesi.

o Ticaret Heyetleri ve B2B Organizasyonlari: Ozbekistan’a yonelik sektér bazli
ticaret heyetleri ve ikili is goriismeleri (B2B) diizenlenerek, tiyelerimizin dogrudan
alicilarla temas kurmasinin saglanmasi.

e Yerel Is Birliklerinin Giiclendirilmesi: Pazara giris ve dagitim siireclerinde
giivenilir yerel distribiitérler ve is ortaklariyla calisilmasinin tesvik edilmesi;
lojistik, tahsilat ve mevzuat risklerinin azaltilmasi.

« Bilgilendirme ve Kapasite Gelistirme Faaliyetleri: Uyelere yonelik olarak
Ozbekistan pazarina giris, dis ticaret mevzuati, vergi uygulamalari, {iriin
standartlar1 ve sertifikasyon siireclerine iligkin bilgilendirme toplantilar1 ve egitim
programlariin diizenlenmesi.

Ozbekistan pazari; kisa vadede ihracat, orta ve uzun vadede ise yatirim ve kalic1 ticari is
birlikleri agisindan 6nemli firsatlar sunmaktadir. OTSO’nun koordinasyon ve rehberligi ile
iiyelerimizin bu pazarda siirdiiriilebilir, planli ve riskleri yonetilebilir bir biiylime saglamasi
miimkiin goriilmektedir.

16. OZBEKISTAN PAZARINDA ONE CIKAN SANAYI VE TARIM
URUNLERI (GTIP BAZLI)

Ozbekistan; sanayilesme siirecinde olmasi, altyap: yatirrmlarini artirmasi ve islenmis
uriinlerde ithalata bagimli yapisi nedeniyle hem sanayi hem de tarim ve gida iiriinlerinde
dis tedarike ihtiya¢ duyan bir pazardir. Tiirkiye, kalite—fiyat dengesi ve lojistik avantajlar1
sayesinde bu pazarda gii¢lii bir konuma sahiptir.

A. SANAYI URUNLERI (GTiP BAZLI)

GTIP 84 — Makine ve Mekanik Cihazlar

e 8408/ 8412: Motorlar

e 8413: Pompalar

e 8414: Kompresorler

o 8422: Paketleme ve ambalaj makineleri
e 8433: Tarim makineleri

o 8438: Gida isleme makineleri



Sanayi yatirimlar ve tarim modernizasyonu nedeniyle bu grup Ozbekistan’in en
yiiksek ithalat yaptig1 alanlardan biridir. Ordu’daki makine ve ekipman iireticileri
i¢cin dncelikli pazardir.

GTIP 85 — Elektrikli Makineler ve Ekipmanlar

8501: Elektrik motorlar1

8504: Transformatorler

8544: Kablolar ve iletkenler
8537: Elektrik kontrol panolar1

Enerji, sanayi ve altyap1 projeleri bu {irlin grubunda siirekli talep olusturmaktadir.

GTIP 39 — Plastik ve Plastik Mamulleri

e 3917: Plastik borular
e 3923: Plastik ambalajlar
e 3926: Diger plastik esyalar

Ambalaj, ingaat ve sanayi kullanimina yonelik plastik tiriinlerde ithalat ihtiyaci yiiksektir.

GTIP 40 — Kaucuk ve Kaucuk Mamulleri

e 4016: Contalar, teknik kauguk parcalar

Otomotiv ve sanayi bakim-onarim ihtiyaclar1 bu iiriin grubunu 6ne ¢ikarmaktadir.

GTIP 70 / 73 — Cam ve Metal Uriinler

e 7007: Islenmis cam
e 7308: Metal yap1 aksamlari

Konut ve altyap1 yatirimlari bu {iriinlere olan talebi artirmaktadir.



B. TARIM VE GIDA URUNLERI (GTIiP BAZLI)

GTIP 11 — Degirmencilik Uriinleri

e 1101: Bugday unu
e 1103: irmik ve kaba unlar

Kaliteli ve standart iiriinlere yonelik ithalat devam etmektedir.

GTIiP 19 — Unlu Mamuller

e 1902: Makarna
e 1905: Biskiivi, kek, gofret

Sehirlesme ve geng niifus, paketli unlu mamullere olan talebi artirmaktadir.

GTIP 20 — Sebze ve Meyve Miistahzarlari

e 2007: Recgel, marmelat
e 2008: Konserve meyve ve kuruyemis
e 2009: Meyve sulari

Islenmis gidada ithalat ihtiyac1 yiiksektir, Tiirk iiriinleri pazarda gii¢liidiir.

GTIP 07 / 08 — Dondurulmus & Kurutulmus Uriinler

e 0710: Dondurulmus sebzeler
e 0811: Dondurulmus meyveler
e 0813: Kurutulmus meyveler

HORECA ve perakende kanallarinda talep artmaktadir.



GTIP 15 - Bitkisel Yaglar

e 1507: Soya yag1
e 1512: Aygigek yagi

Temel tiiketim tirtinleri olup diizenli ithalat yapilmaktadir.

GTIP 18 — Kakao ve Cikolata Uriinleri

o 1806: Cikolata ve kakao miistahzarlar

Tiirk markalar1 pazarda bilinirlige sahiptir.

Ozbekistan pazari; makine, ambalaj, plastik, gida isleme, unlu mamuller ve paketli gida
alanlarinda faaliyet gosteren OTSO {iyeleri i¢in yliksek ihracat potansiyeli sunmaktadir.

SONUC

Bu raporda yer alan analiz ve degerlendirmeler dogrultusunda, Ozbekistan; geng ve artan
niifusu, istikrarli biiylime performansi, devam eden ekonomik reform siireci ve ithalata
dayali dis ticaret yapisi ile Ordu Ticaret ve Sanayi Odasi tiyeleri agisindan 6nemli firsatlar
barindiran stratejik bir hedef pazar konumundadir.

Ozellikle sanayilesme, altyap: yatirimlar1 ve kentlesme siirecinin hiz kazanmasi; makine,
ekipman, elektrikli cihazlar, ambalaj, plastik ve insaat malzemelerine olan talebi
artirmaktadir. Bununla birlikte, degisen tiiketim aligkanliklar1 ve sehirlesme egilimi, gida
ve islenmis tarim iriinleri acisindan da istikrarli ve stirdiiriilebilir bir pazar yapisi ortaya
koymaktadir.

Tiirkiye ile Ozbekistan arasinda yiiriirliikte bulunan tercihli ticaret anlasmalari, gii¢lii siyasi
ve kiiltiirel iligkiler ile Tirk iiriinlerine yonelik olumlu algi; OTSO iiyeleri i¢in pazara
giriste onemli avantajlar saglamaktadir. Ancak pazarda kalic1 basar1 saglanabilmesi icin,
GTIP bazl iiriin analizi yapilmasi, yerel mevzuat ve teknik diizenlemelere uyum
saglanmasi ve giivenilir yerel is ortaklari ile calisilmasi biiyiik 6nem tagimaktadir.

Ordu Ticaret ve Sanayi Odas1 olarak, iiyelerimizin Ozbekistan pazarina yonelik bilingli,
planli ve siirdiirilebilir adimlar atmalarmi desteklemek; ticaret heyetleri, B2B
organizasyonlar1 ve bilgilendirme faaliyetleri ile siireci yonlendirmek oncelikli hedefler



arasinda yer almaktadir. Bu raporun, iliyelerimizin ihracat karar siireglerine katki saglayan
yol gosterici bir rehber olarak degerlendirilmesi amaglanmaktadir.



Ikili Anlasmalar

Anlasma Adi imza Tarihi Resmi Gazete
Tarihi ve Sayisi

Karma Ekonomik Komisyon Kurulmasina Dair Anlagma 09.07.1995 07.01.1996/22516
Giimriik Konularinda Karsilikli Idari Yardim Ve Isbirligi Anlasmasi| 18.11.1997 22.12.1997/23208
Ticaret ve Ekonomik Isbirligi Anlasmasi 13.04.1998 16.05.2000/24051
Yatirimlarin Karsilikli Tegviki ve Korunmasi Anlagmasi 25.10.2017 02.04.2020/31087
Cifte Vergilendirmenin Onlenmesi Anlasmasi 25.10.2017 28.03.2020/31082
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Biiyiikelcilik ve Ataselik Iletisim Bilgileri
1. T.C. Taskent Biiyiikelciligi

Ozbekistan'daki ana diplomatik misyonumuzdur.

e Adres: Akademik Yahya Gulyamov Sokak, No: 87, Taskent, Ozbekistan

e Telefon: +998 71 206 22 59/ 62/ 63

e Acil Durum (Nobetgi Tel): +998 97 131 42 40 (Mesai saatleri dis1 acil durumlar
igin)

o E-posta: embassy.tashkent@mfa.gov.tr

e Web: taskent-be.mfa.gov.tr

e Calisma Saatleri: Pazartesi - Cuma (09:00 - 18:00)

2. T.C. Semerkant Baskonsoloslugu

Bolgedeki vatandaglarimiza ve konsolosluk islemlerine hizmet vermektedir.
e Adres: Pushkin Caddesi, No: 5, Semerkant, Ozbekistan

e Telefon: +998 97 186 70 71
o E-posta: consulate.samarkand@mfa.gov.tr

3. Ataselikler ve Miisavirlikler

Biiyiikelgilik biinyesinde uzmanlik alanlarina gére hizmet veren birimlerin telefon
numaralari soyledir:

Birim Telefon

Ticaret Miisavirligi +998 71 233 29 19
Askeri Atagelik +998 71 206 22 46
Egitim Miisavirligi +998 71 206 22 52
Kiiltiir ve Tanitma 4998 71 206 22 47
Miisavirligi

Icisleri Miisavirligi +998 71 206 22 56

) ) _ .. 1998 71 206 22 67
Hazine ve Maliye Miisavirligi

N . S +998 71 206 22 45
Din Hizmetleri Miisavirligi



